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ARAHAN UMUM 
 
1. Soalan ini merupakan soalan TERBUKA. 

 

2. Kertas soalan dan rubrik perlu di edar TUJUH (7) hari sebelum minggu penilaian akhir. 

 

3. Kertas soalan ini mengandungi SATU (1) bahagian sahaja. 

 

 

 

 

 

 

 

  

Kertas soalan ini mengandungi TIGA (3) halaman bercetak termasuk halaman 
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SPP 10183 – PEMBANGUNAN PERNIAGAAN 

SIMULASI 

[100 markah] 
 
 
 
 

 
ARAHAN SOALAN: 

  

 
(CLO3) 

 
 

 
1. Anda dikehendaki membentuk sebuah kumpulan yang terdiri daripada 3 atau 4 orang ahli kumpulan 

untuk menjalankan satu aktiviti simulasi perniagaan. 

2. Setiap kumpulan dikehendaki menjalankan aktiviti perniagaan secara bersemuka berdasarkan 

Business Model Canvas & Value Proposition Canvas yang telah dihasilkan dalam kumpulan. 

 
3. Di sepanjang aktiviti perniagaan dijalankan, setiap kumpulan dikehendaki: 

 
i. Melakukan persediaan aktiviti perniagaan anda yang merangkumi aktiviti susunatur lokasi 

perniagaan anda. 

ii. Menjalankan sekurang-kurangnya 4 (EMPAT) AKTIVITI pengiklanan dan promosi perniagaan 

anda. 

4. Aktiviti perniagaan ini hendaklah dijalankan sebanyak 2 kali. Setiap kali aktiviti jualan dilakukan, 

pelajar perlu merekodkan jumlah jualan yang telah diperolehi oleh perniagaan mereka menggunakan 

format yang disediakan oleh pensyarah modul. Rekod jumlah jualan yang diperolehi itu perlu 

diserahkan kepada pensyarah untuk penilaian rubrik. 
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5. Pensyarah akan membuat penilaian berdasarkan kriteria rubrik pentaksiran yang telah ditetapkan. 
 

 

1. Persediaan aktiviti 

perniagaan (20%) 

2. Aktiviti perniagaan 

(35%) 

3. Kemahiran Kepimpinan 

(45%) 

Susunatur lokasi perniagaan Keselarian aktiviti perniagaan  

 
Keberkesanan kepimpinan 

(15%) 

Motivasi (15%) 

Bimbingan (15%) 

(10%) dengan BMC yang dihasilkan 

Aktiviti pengiklanan & promosi (5%) 

(10%) Jumlah Jualan (15%) 

 Aktiviti Perniagaan secara 

 bersemuka (15%) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
SOALAN TAMAT 

Selamat Menjawab 


